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飞天茅台节日旺季降价200多
零售价格比去年同期降了600多元

□记者 王丽

生活日报9月21日讯 每年临近中
秋节、国庆节都是高端白酒购销两旺的
时期，一些名牌白酒的价格一般会有不
同幅度的上涨，而今年中秋节期间，记者
探访省城酒水市场了解到，零售价一直
处于高位的53度飞天茅台也悄悄地降价
了，有的大超市直降200多元，与去年同
期相比零售价格更是降了600多元。

市场变化：

53度飞天茅台直降200多元

“飞天茅台酒降价了，并且降幅还
不小！一瓶酒就便宜了200多元，这可
是在近年来不多见的啊。”20日，市民
张先生在省城历山路附近一家大型连
锁超市里看到，柜台里53度飞天茅台
的价格已经变成了1358元，比原价
1598元便宜了240元。

“现在办促销，高端白酒都走的慢
一些，茅台酒就是以促销的方式降价
了！”当记者以消费者的身份询问价格
时，酒水促销人员表示大概几天前这
款酒的零售价格从1598元降至1358
元，降了240元。“去年这个时候，
这样一款酒的零售价格是1998元，与
去年同期相比，这一款酒下降了600
多元呢，高端白酒降价看来是一个趋
势了”。

随后，记者又来到位于文化东路
上的一家烟酒专卖店里，发现这里的
53度飞天茅台的零售价格也降到了
1300多元。“我们这里也是降了200多
元，如果买的多，价格还可以商量。”专
卖店的工作人员介绍说，“要是从我们
这里拿货的话，可以再给你打折优惠
一点，肯定比超市便宜！”

市民说法：

走亲访友一般不买高端白酒

记者注意到，2011年底，省城市场
上53度飞天茅台的价格一度涨至2180
元/瓶，随后又回落至2012年中秋节期
间的1998元/瓶，如今，这款白酒的零
售价又从1998元跌至1358元。

“这几年茅台酒涨价很厉害，不过
降价也是说降就降。一般节前都涨价，
他们怎么降价了呢？让人看不懂啊。我
们平时过节走亲访友不买高端白酒，茅
台酒就是降价了寻常老百姓也喝不起
啊。”在采访中，有消费者对茅台酒的降
价表示看不懂，但是也提出高端白酒很
难出现在寻常老百姓的饭桌上。

记者调查：

促销的高端白酒多是库存货

对于飞天茅台的降价现象，记者
采访了省城一茅台销售代理李女士。

“飞天茅台的价格调整一般都在
一些大型超市内，并且商家卖的也大
多是原来的库存货。受到经济形势的
影响，今年的高端白酒销售情况就是
不如往年同期。而且现在全国都在提
倡节俭之风，也促使高端白酒销售惨
淡，商家也是根据市场行情调整零售
价格。”李女士说，尽管终端零售价格
下调了200多元，但是目前的价格对普
通老百姓来说仍然是比较高的。

在采访中，记者注意到，到各大超
市白酒柜台询问茅台酒价格的消费者
还真不少，可是真正掏钱购买的顾客
却不多。市民林先生说：“现在市场上
搞促销的白酒很多，一二百元价位的
白酒就很好，用不着买这么贵的酒。”

□据《赢周刊》

9月2日，被誉为A股价值投资标
杆的蓝筹龙头股——— 贵州茅台酒股份
有限公司(600519，下称“贵州茅台”)遭
遇2011年上市以来罕见的跌停。

9月18日，贵州茅台更是报收
141 .3元，创下近三年的新低，总市值
跌破1500亿元整数关口。

2013年注定是贵州茅台的分水
岭。高端白酒销售量价齐跌，中低端
白酒销售又不给力，导致贵州茅台今

年上半年净利增速创下历史最低水
平。贵州茅台“十年神话”终“落幕”。

为应对高端酒市场寒冬，贵州茅
台实施了一系列转型策略，但目前看
来，转型效果似乎不如预期。白酒专
家铁犁认为，贵州茅台此前的关系营
销的路子走不通了，应该尽快往市场
营销转型，但转型至少需要三五年才
能见效。酒业专家认为，白酒行业调
整还没有结束，上半年受行业惯性发
展，部分白酒企业报表还保持一定增
长，但到今年下半年以及明年上半

年，白酒行业报表情况将会更难看。
7月中旬，贵州茅台与北京酒仙

电子商务有限公司在北京签署战略
合作协议。贵州茅台方面透露，公司
已下发相关产品降价通知，最高降
幅超50%。不过，在业内人士看来，
贵州茅台降价，让经销商们遭遇了
巨大的打击。

白酒专家铁犁指出，虽然贵州
茅台出台了对经销商补偿的措施，
但在操作上有一定的难度，因此，贵
州茅台降价自救不是明智之举。

降价自救祸及经销商
茅台十年增长神话落幕

近期贵州茅台的股价和市场价双双大跌。 （资料片）
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