
边读书边赚钱 盯上配送大蛋糕
大学生孙恒一次创业失败，筹资百万从头再来

□记者 鲁强

等到暑假开学之后，孙恒就升大
四了，到那时许多学生就要准备找工
作了，而孙恒则在考虑如何将自己的
创业品牌发展壮大并实现盈利。

孙恒现在的创业项目是一家短途
物流配送公司——— 悟空送，是他在大
三上学期成立的项目，团队发展到了
20余人，在潍坊也开了分站，但是由于
事业草创，近半年来他往项目中投了
30多万元，却还没有实现盈利。而前段
时间获得的一笔百万元天使投资也让
他信心增长了不少，决心在这个年流
水额近亿元的行业中继续前行下去。

做订餐网站亏损10万

孙恒是齐鲁师范学院的学生，他
最初创业之时做社区啦订餐网，负责
济南区的业务。

“其实现在的悟空送就是由当时
的社区啦订餐网团队转型而来的，当
时我加盟的这个订餐网，主要开拓白
领网上订餐业务，因为人手有限，业务
主要选择历下区的写字楼等。”孙恒介
绍说，这个项目坚持了两年，订餐网每
天的订单可以达到700单左右。

订餐网的业务就是由孙恒带领运
营团队先和餐饮商家谈妥入驻网站，
订餐之后由网站的配送团队进行配
送，每单的15%就是订餐网获得的收
益，“因为市场没有打开，订单量最多
就维持在每天700单，网站一直处于亏
损之中。”孙恒说。

订餐网运营了两年，非但没有挣
到钱，反而还赔了，“我自己往里投入
了30万元，最后盘账发现只回了20万

元，还亏损了10万元。”

投入30万元做配送

“这些钱都是家里支持我的，我自
己还没有赚到钱。”2014年底，孙恒拿
着15万元又开始了第二次创业。“这次
将目标定位为同城物流。”同时，孙恒
还找到了一笔15万元的天使投资，就
凭借这30万元孙恒拉起了悟空送创业
项目。

在配送费用方面，悟空送是按照
订单费用15%收取，一般一单配送费
用约在3-5元左右，取中间数4元计算
的话，悟空送每天流水约在5000元左
右，给配送员的提成就要占去3000元，
剩下2000元是公司毛利，一个月就是6
万元；但是每个专职配送员的底薪是
2400元，据孙恒说悟空送的全职人员
大约占团队6成，就是20人，工资支出
就是5万元左右，剩下的钱还要支付房
租等，“目前还是亏损状态。”

在这种不赚钱的情况下，悟空送
还在潍坊设立了分站，“这个行业就是
靠量取胜，所以快速扩充人员、开发市
场才能保证活下去。”孙恒说，但是制
约人员扩充的还是资金。

获得百万资金扩军

“今年年初，我从美团外卖、饿了
么的工作人员处了解到，洪楼、燕山
银座、文化东路这三个区域每天订单
量都达到了四五千，整个济南订单数
量不会少于5万单，而这就是我们这
些第三方配送公司争抢的蛋糕。”孙
恒说。

孙恒介绍说，按照每单4元配送费

计算的话，这些订单配送费用日流水
就达到了20万元，一个月就是600万
元，一年就超过了7000万元，以后每年
过亿元也不是不可能的。

而且在孙恒看来，同城物流配送
体系能做到的还不止是外卖配送，能
提供的服务还有许多，“送鲜花、蛋糕，
或者给人跑跑腿，送一些紧急的快递
等，我们都能够做。”这里面的市场也
是非常巨大的。

“前段时间，我们刚刚获得了一笔
天使投资，潍坊的一位老板或者说是
朋友吧，认同了我们这个行业的未来，
给我们投了100万元。”孙恒说，这笔投
资也给了他很大的信心，更加坚定了
他的创业信念。

栏目主持：
记者 鲁强财知道·新新闻

2015 . 7 . 15 星期三 编辑/孙晋国 美编/朱艺君 组版/刘淼

A14

股市、基金、理财、楼
市、收藏……当下，创造财
富、广开“钱途”的方式越来
越多，也成为多数市民的追
求。只要和创富有关的话

题、线索，欢迎随时向我们
提供线索，互动交流。

电话：85193655 邮
箱：zglb i l l@163 .com QQ
群：312398321

投资互动方式

短途物流配送公司——— 悟空送
创始人孙恒（右）和他的团队。
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